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LAS RELACIONES COMERCIALES ENTRE REINO UNIDO (RU) 

Y LATINOAMÉRICA TRAS EL BREXIT. 

 

 

           La salida del Reino Unido (RU) de la Unión Europea (EU) (Brexit) ha provocado la 
búsqueda por parte del RU de nuevos mercados donde diversificar su comercio e 
inversión, siendo los países latinoamericanos algunos de los destinos elegidos. 

La superficie total de la UE cabe dos veces en el territorio de Brasil y cuatro veces 
en América Latina, en definitiva, un amplio y rico mercado atractivo para la inversión y 
la apertura de nuevas líneas de negocio. 

Tras conocerse el resultado del referéndum, (23 de junio de 2016) en el que los 
británicos, con una mayoría del 52%, decidieron dejar de formar parte de la UE, y antes 
de la culminación del Brexit (1 de enero 2021), RU comenzó diferentes rondas de 
negociación con países latinoamericanos, con el objetivo de firmar tratados de libre 
comercio, cuyo contenido igualara o incluso mejorara, las condiciones  comerciales de 
los acuerdos que estos países tienen firmados con la UE. 

Chile se convirtió en el primer país en firmar un acuerdo de este tipo con RU, el 
30 de enero de 20191 y, seguidamente, en mayo y julio de ese mismo año, RU suscribió 
un acuerdo similar con los países andinos2 y Centroamérica3 respectivamente. 

La firma de estos acuerdos, el inicio de negociaciones para alcanzar otros nuevos, 
y las declaraciones hechas por miembros del equipo de gobierno y del cuerpo 
diplomático del RU, en las que manifiestan la oportunidad y necesidad de estrechar lazos 
con América Latina, han hecho que el sector empresarial cel RU despierte su interés por 
un continente que hasta ahora, no solía aparecer con tal protagonismo en la prensa y 
foros angloparlantes. 

Sin duda alguna, el escenario actual es una oportunidad única para conquistar el 
mercado del RU con productos, servicios e inversiones procedentes de los países latinos. 

                                                            
1 https://scornik.com/es/blog-es/525-resumen-del-acuerdo-entre-chile-y-reino-unido 
 
2 https://scornik.com/es/blog-es/501-resumen-del-acuerdo-comercial-entre-el-reino-unido-y-paises-
andinos 
 
3 https://scornik.com/es/blog-es/519-resumen-del-acuerdo-entre-el-reino-unido-y-centroamerica 
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Conscientes de esta oportunidad, desde Scornik Gerstein LLP estamos 
trabajando en el lanzamiento de ANGLO LATAM ALLIANCE (ALA). 

ALA es la conformación de alianzas entre instituciones, profesionales, 
emprendedores e inversores del Reino Unido y países de América Latina, que buscan 
realizar referencias cruzadas, compartir ideas y explorar nuevas oportunidades. 

Invitamos a la audiencia de The Brexit Law a que permanezca atenta a nuestras 
novedades a través del siguiente link: https://anglolatamalliance.com 

 

Laura Gallego Herráez. 
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